Программа обучения «Твой успешный старт в бизнесе» рассчитана на граждан, планирующих открыть свой бизнес в виде личной самозанятости, индивидуального предприятия, крестьянского фермерского хозяйства, хозяйственного общества, производственного кооператива.
      Цели обучения: 
· Изучение нормативных, экономических, коммерческих и управленческих основ создания бизнеса и успешного вывода его на рынок. 

· Приобретение необходимых для успешного старта бизнеса умений.

· Развитие предпринимательского мышления и других личных предпринимательских качеств.
· Получение действенных консультаций в ходе обучения и в течение 6 месяцев после окончания.
Формы обучения:

· Очная: посещение очных занятий (2-3раза в неделю с 18 до 21 часа), изучение высланного учебного материала и выполнение домашних зданий, получение очных и заочных консультаций.
· Заочная: выборочное посещение очных занятий, изучение высланного учебного материала, получение очных и заочных консультаций.
· Дистанционная: изучение высланного учебного материала, получение заочных консультаций.
                                   Содержание обучения: 

Модуль 1: "Проектирование бизнеса"(лекционно-практические занятия)                                                                                12 акад. ч.
· Состояние экономики и отдельных рынков. Ближайшие тренды
· Содержание предпринимательской деятельности

· Государственная и муниципальная поддержка предпринимательства
· Негосударственная поддержка предпринимательства

· Последовательность шагов по созданию бизнеса

· Бизнес-план стартапа 

Модуль 2: "Правовые основы ведения бизнеса"(лекционно-практические занятия) 

16 акад. ч.
· Структура нормативно-правовой базы  РФ

· Общая и отраслевая нормативная база ведения бизнеса
· Правовой статус субъектов малого и среднего 
           Предпринимательства (СМиСП)
· Механизмы договорных отношений 
· Взаимодействие с контролирующими органами 

Модуль 3: "Экономические основы ведения бизнеса"(лекционно-практические занятия)   
16 акад. ч.
· Основы экономики предпринимательства
· Бухгалтерский учёт и налогообложение СМиСП

· Работа с контрольно –кассовой и считывающей техникой. Маркировка товара.
· Финансовые механизмы управление малым предприятием 

Модуль 4: "Маркетинг и продвижение"(лекционно-практические занятия)
16 акад. ч.

· Современные принципы и составляющие маркетинга
· Эффективные технологии современного маркетинг.

· Создание и продвижение сайта
· SMM- маркетинг

Модуль 5: "Управление личными ресурсами предпринимателя и его деловые коммуникации"(тренинги)  
16 акад. ч.

· Структура личности эффективного предпринимателя и её развитие

· Эффективное управление персоналом компании
· Результативное ведение переговоров
Модуль 6: «Деловые встречи с важными для стартапа компаниями» 
4 акад. ч.
· Центром поддержки и развития предпринимательства Новосибирской области «Мой Бизнес»

· Новосибирским городским центром развития предпринимательства

· Банком «Акцепт» и «Точка» (онлайн-встреча) 
· Новосибирской торгово-промышленной Палатой
Итого: 80 акад. ч.
Преподаватели курса: действующие предприниматели - выпускники Центра «Сфера» Гольдберг М.А., Филатова А.В., Новиков О.В., Кузнецов Н.А., Сидоров А. В. и другие 
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